Descripcion

La formacioén virtual tutorizada de Madrid Emprende, son acciones formativas
relacionadas con tematicas de interés tanto para emprender un proyecto
empresarial como para la mejora de una empresa existente.

Es una formacién on-line asistida por un tutor experto, que se desarrollara entre
octubre y noviembre de 2022, y que estd compuesta por 4 actividades
formativas:

1. Marketing digital y fundamentos de disefio web

2. Fundamentos Big Data

3. Fundamentos Lean Startup

4. Fundamentos del Plan de Empresa. Plan Eco-Finy Financiaciéon

El objetivo es proporcionar los conocimientos y la capacitaciéon profesional
necesaria a las personas interesadas en iniciar o consolidar una actividad
emprendedora, contribuyendo a mejorar sus competencias y habilidades
personales y profesionales como factores clave para el desarrollo empresarial.

Los cursos estaran accesibles 24 horas al dia los 7 dias de la semana y tienen una
duracioén de 4 semanas. Durante estas cuatro semanas habra un tutor experto
que resolvera las dudas y corregira casos practicos.

Condiciones

Siquieres participar en estas actividades formativas sélo hace falta:

= Mentalidad emprendedora

= Interés por formarse

= Unaidea de negocio en fase inicial, o un negocio de reciente creacion

= Un dispositivo con conexién a internet para acceder a la plataforma y
realizar la formacion.

Puedes inscribirte a una o mas actividades formativas ya que son
independientes entre si, siempre teniendo en cuenta el tiempo del que dispones
para completar toda la formacion.

Lugar de realizacion

La formacion se realizara en el entorno virtual Aula Emprende.

Inscripciones
Plazas gratuitas y limitadas. Puedes realizar la preinscripcién en:
www.madridemprende.es/es/agenda

(Plazas adjudicadas por riguroso orden de llegada)
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Contenidos de las actividades formativas virtuales

Fundamentos del plan de empresa.
Plan econémico-financieroy financiacion

Fecha de inicio: 18 de octubre de 2022

Duracion: 25 horas

Objetivo:

Aportar los conocimientos basicos para desarrollar un plan de empresa con
todos sus componentes, realizando un andlisis para establecer estrategias,
detectar necesidades y hacer seguimiento del negocio.

Contenido:

Introduccion al plan de empresa

Plan juridico-mercantil

Plan de RRHH

Plan de operaciones

Plan de marketing

Plan econémico-financiero

Necesidades de financiaciony tipos

Fundamentos de Lean Startup

Fecha de inicio: 2 de noviembre de 2022

Duracion: 25 horas

Objetivo:

Orientado a conocer y poner en practica la metodologia Lean Startup
para encontrar el mercado objetivo, evaluar con clientes potenciales si la
idea es una buena oportunidad, y potenciar la innovacion y creatividad
en los negocios.

Contenido:

El modelo de negocio

El mercado y la competencia

Anélisis de problema-solucién

Creacion de prototipos y experimentos

Lanzamiento y estrategia de marketing

Embudo de conversion

Herramientas, ejemplos y casos practicos

Fundamentos de Big Data

Fecha de inicio: 8 de noviembre de 2022

Duracion: 25 horas

Objetivo:

Conocer y aplicar el Big Data como herramienta basica integrada en el
negocio.

Contenido:

Conceptos sobre Big Data en las organizaciones

La informacién dentro de la estrategia organizativa. El Big Data en las
diferentes areas de la organizacion

Tipos y fuentes de datos y la transformacion de datos en conocimiento
Fases del concepto de Big Data. Beneficios de uso.

Las oportunidades de negocio con Big Data

Estrategias, concepto y manejo de CRM. El conocimiento como base del
negocio.

Definicién y establecimiento de KPls. Visualizacion de cuadros de
mando. Herramientas actuales, ejemplos y casos practicos.

Marketing digital y fundamentos de diseno web

Fecha de inicio: 22 de noviembre de 2022

Duracion: 25 horas

Objetivo:

Aportar los conocimientos necesarios para generar un plan de marketing
digital global y conocer los fundamentos del disefio web y del e-
commerce.

Contenido:

Plan de marketing digital

Segmentacion del mercado, PNLy marketing

Fases de venta y embudo de conversion

Herramientas de marketing digital

Inbound marketing

Fundamentos y herramientas para web e e-commerce

Posicionamiento SEO y SEM

Analitica web




